
Verhuren van beton producten voor 
tijdelijke projecten. 

Ebema

Beton te huur 

Organisatie Opportunity

Challenge

Producent van functionele, 
esthetische en duurzame 
betonelementen, die te koop en te 
huur worden aangeboden aan de 
openbare -, project - en 
particuliere markt

Vanwege het duurzame en 
veelzijdige karakter van 
prefabbeton, produceert en 
verkoopt Ebema momenteel 
betonproducten die ook gebruikt 
kunnen worden voor tijdelijke 
projecten. Echter, huurbeton is een 
nog onontgonnen terrein en nog 
onbekend bij zowel potentiële 
aanbieders als gebruikers. Er 
heersen nog veel onduidelijkheden 
over de financiële, logistieke en 
milieuaspecten van een dergelijk 
model, alsook de marktvraag en 
-verwachtingen.

Door in te zetten op het verhuren 
van producten, kan Ebema 
enerzijds een concurrentieel 
voordeel bereiken en anderzijds 
bijdragen aan een duurzamer 
gebruik van beton en haar 
grondstoffen.

Solution

Ebema wil onderzoeken hoe ze de 
mindset van de markt mee kan 
helpen veranderen, door 
huurbeton bekend te maken en 
concrete voorbeelden te tonen 
van projecten en mogelijkheden.  
Experiment: Verschillende fases: 1. 
Eén type product, voor één type 
gebruiker. Door te starten, hopen 
we concrete voorbeelden voor te 
kunnen leggen aan de volgende 
stap van gebruikers/doelgroepen. 
2. Eén type product voor 
meerdere type 
gebruikers/doelgroepen. 3. Een 
volgend product introduceren 
binnen de gekende 
gebruikers/doelgroepen. 4. De 
doelgroepen uitbreiden. 

Ability gerelateerde praktijken

Categorie uitdaging

▪ De business case voor 
producenten en verhuurders 
verbeteren

▪ Het algemene aanbod verbreden 
en beter ontsluiten


